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Tecnologia Defontana:

Ludwig Hecker, gerente general de
Xella Chile 5.A., y Javier Torrejon,
gerente comarcial,

Defontana 100% Web

Entt' n La empresa del rubro de las telecomunicaciones, con el fin de tener a

g todas sus sucursales en linea vy con informacion en tiempo real, acaba de
L = F

Capacitacion ntegrar en su sistema de administracion esta herramienta 100 % web.

respecto del
hormigon celular

D efontana, primera
empresa
latinoamericana de
software de gestian ERP 100
por ciento web, acaba de
implantar y poner en marcha
su software ERP en CMET,

compaiia del sector de las

El hormigén celular, principal
producto que elabora la empresa
Xella Chile 5.A., tiene una gran

proyeccidn en el mercado telecomunicaciones.
chileno. Su gran aceptacion Gracias a esta nueva
radica, en sus cualidades tecnologia CMET puede

conectarse en linea con
todas sus sucursales del pais
¥, 8N consecuencia, contar
con informacion en tiempo
real.

Esea nueva herramienta de
gestion es fundamental para
el trabajo de CMET, que se
dedica a entregar soluciones
&N comunicaciones y
conectividad a clientes que
necesiten tecnologia de
avanzada. con servicios de
alea calidad y bajo costo,
tanto en zonas urbanas
come rurales.

Defontana es una empresa
proveedora de software
administrativa ERP 100 por
ciento web, cuyas
aplicaciones de gestién
empresarial estin
hospedadas en un data
center, y es posible acceder
a ellas a traves de cualquier
estacion de trabajo con una
conexion estindar a internet
las 24 horas.

térmicas que, junte con
representar un efective ahorra
por metro cuadrado de
construccion, es un buen
aislante, soporta altas
temperaturas, como también la
humedad y el agua, a lo que se
suman la durabilidad, el
aislamiento acdstico ¥ su bajo
impacto en el medic ambiente,
sefialaron ejecutivas de la
empresa.

Xella Chile S.A. junto a la
empresa 1O Solucion Ltda,
organizaron estas charlas
tecnicas, para entregar
herramientas que permitan
desarrollar una construccién
limpia, de menor costo, rapida vy
con alta respuesta a las
demandas de aislamiento
térmico, dijo Ludwig Hecker,
gerente general de Xella Chile
5.A, El ciclo de charlas que
comenzd en Vifa del Mar, con
una muy buenagran
convocatoria, continuari el 12 de
mayo en Puerto Mantt, el |8 de

CMET implanta Software ERP

Marcelo Vasquez, director comercial Defontana; Ricarda Barra, gerente
operaciones CMET, v Diego Gonzalez, gerente general Defontana.

Fernanda Romero, gerente Ingenieria CMET; Marcelo Vasquez, director
comercial Defontana; Maureen Barra, gerente finanzas CMET, Ricardo Barra,
gerente operaciones CMET, v Diego Gonzalez, gerente general Defontana,

El Brigfing Tecnoldgico reunid a mas de B) ejecutivos de mas de 40 empresas,

Nuevas tendencias en TI:

Exitoso Briefing
Tecnoldgico de ST
en Casino Monticello

Durante el encuentro se

ultimas novedades T1, que permiten mejorar los

dieron a conocer las

procesos de negocios de las empresas

on la finalidad de
transmitir a sus actuales y
potenciales clientes las

altimas tendencias en
tecnologia, tanto de sus
productos como servicios, 5T
arganizd un Briefing
Tecnologico, el cual se llevo a
cabo el jueves |6 de abril en el
Casino Monticello y reunié a
mds de B0 ejecutivos de mas de
40 empresas.

La actividad se extendid
durante todo el dia e incluyo
charlas sobre virtualizacién,
optimizacion de infraestructura,
administracién, monitoreo de
servicios y consolidacian, temas
clave que permitirain generar
ahorros significativos en la

éxito de importantes clientes,

Cabe destacar que la instancia
contd con el auspicio de algunas
de las companias con las cuales
5T posee acuerdos comerciales
para entregar servicios
integrales. Entre éstas se
cuentan [BM, VMWare, Citrix,
Tallard & Ingram Micro.

“El objetive de este tipo de
encuentros es mostrar a
nuestros clientes, en un lugar
diferente y agradable, las dltmas
novedades Tl que permiten
mejorar los procesos de
negocios de las empresas y
generar ahorros en la
operacion, mantencion y
administracion. Estamos muy
contentos con los resultados

[unie en Valdivia, el 30 de julie en
Temuco, el 27 de agosto en
Concepclon, el 24 de septiembre
en Punta Arenas y el 27 de

El software de gestidn
ERP cuenta con diversas
ventajas. Entre ellas,
infoarmacidn disponible todo

el dia; seguridad de los datos
al estar las aplicaciones y la

base de datos hospedada en
un data center; v servicio de

soporte en linea para CMET.
Ademais, tiene capacidad para
remuneraciones de alrededor
de mil trabajadores.

operacidn de los activos Tl de
las organizaciones.

En la oportunidad, los
asistentes pudieron aclarar

obtenidos y con el Interés y
buena recepcidn de los
participantes”, concluyd Juan
Antonio Durdn, director

octubre en Santiago.

Sergio Becerra, vicerrector académico de [a Universidad Bernardo O°Higgins; Guillermo Rolanda, jefe de RSE de Barrick
Sudaménca; José Argomedo, director de Planificacian, Desarrollo y Respensabilidad Social de fa Universidad Bernardo
O'Higgins; Karen Amstein, directora de Relacionas Piblicas de la Universidad Bernardo O'Higgins, y Steve Weitzman,
coordinador del Pacto Global de Naciones Unidas en Chile

Encuentro:

Universidad Bernardo O'Higgins

realizd charla sobre responsabilidad social

Desarrollo, Planificacion y
Responsabilidad Social de fa
UBO, guien valors la realizacion
de este tipo de actividades y
destaco los proyectos que ha
gestionado |a universidad en esta
area. "Muestra universidad posee
un Comité de Responsabilidad
Social operando, hemos
establecido vinculos con el Pacto
Glabal, hemos sido Invitados a
integrar su comision de
educacidn y reiceramos nuestro
COMpromiso para seguir
trabajando y forralecer lo
logrado”,

El objetivo fue que los futuros profesionales se

familiaricen con esta importante tematica
| Camité de Responsabilidad Steve Weitzman, coordinador
E del Pacto Global de Naciones
Unidas, y Guillerme Rolande, jefe
de Responsabilidad Social
Empresarial (RSE) para
sudamerica de la minera Barrick,
encabezaron la exposicion “La
Respansabilidad Soclal, un tema
actual y relevante”, organizado
por la UBO.
La cita finalizo con las palabras
de José Argomedo, director de

Social de la Universidad

Bernarde O'Higgins, que
comenza su funcionamiento a
principios de este afio, organizd
una charla dirigida principalmente
a los alumnos de esta casa de
estudios, con el fin de que los
futuros profesionales comiencen
a familiarizarse con este tema,
dada la gran relevancia que ha
adquirido en el escenario mundial.

Evento:

dudas y presenciar casos de comercial de ST.

Anwo premia a los instaladores

Asistieron al sorteo de una moto scooter 125 cc las cinco
empresas que mas vendieron en la temporada 2008-2009,

| jueves 30 de abril de
E 2009, en las

dependencias centrales
de Anwo, se realizd el sorteo
del premio de una
espectacular moto scooter
125 ec al mejor vendedor de
aire acondicionado
temporada verano
2008-2009, concurso
denominado “Aprieta chala
vendiendo y Anwo te regala
una scooter .

En esta ocasion
participaron todos los
instaladores registrados en
Anwo durante la temporada
2008-2009 y asistieron al
sorteo las cinco empresas
que mis vendieron, cada una
representada por su mejor
vendedor, Las empresas y
vendedores fueron:

= Airechile Ltda.: Oscar

lturrieta

s Ajrolite 5.A.: Maria Elena
Yuretic Calvo

s Climatizaciéon S.A: Rubén
Espejo

= Cifuentes y Vicencio
Leda.: Eduardo Rocco

= Termika Ing. y Montaje
5.A.: Marlene Rodriguez

Con la presencia del

Gonzalo Fantuzz, gerente general Anwo S.A,; Marlene Rodriguez,
ejecutiva de ventas de Termika 5.A., & Ignacio Evans, gerente Comercial
y Marketing Anwo S.A

gerente general, Gonzalo
Fantuzzi; el gerente Comercial y
Marketing, lgnacio Evans, y la
jefa de linea Aire
Acondicionade, Aurcora Muioz,
se realizé el sorteo de esta
fantastica moto scooter de 125
cc que incluye un casco de
proteccidn. La favorecida fue
Marlene Rodriguez, vendedora
de equipos de Aire
Acondicionado de la empresa

Termika Ing. y Montaje 5.A.
de Santiago, quien resulto la
feliz ganadora entre los
cinco participantes.

Al misme tiempo y luego
de la entrega de este
premio, Anwo anuncio que
seguira premiando la
preferencia de todos sus
clientes con fantisticas
sorpresas durante todo el
afo 2009,

=4 CAVEM

Camara Nacional de Comercio Automotriz de Chila

Capacitacion:

Graduacion Diplomado en Gestion Comercial Automotriz

El objetivo de la capacitacion fue “la formacién de profesionales y
técnicos calificados en el area de ventas de las empresas
vinculadas al sector automotor”.

alumnos en venta y posventa,
optimizar su desempefio
profesional y mejorar la
calidad de la atencién y
servicio al cliente,

En una ceremaonia
académica se titularon los
ejecutivos de automotoras
asociadas a la Cidmara
Macional de Comercio
Automatriz de Chile, que
participaron en el Diplomado
en Gestion Comercial
Automotriz, dictado por la
Escuela de Administracicn y

Megocios de la sede Antonio
WVaras de DuocUC.

El acto se llevd a efecto en
el salén de honor de |a citada
casa de estudios superiores.
Recibieron sus diplomas,
ejecutivos de las empresas
asociadas a Cavem, tales
coma: Autasummit Chile 5.A ;
Valenzuela Delarze 5.A; Jorge
Valenzuela y Cia. Leda; Carlos
Dumay S.A.; Guillermo
Marales Lrda.; Automortora
Ovyarce Ltda.; Ovalle Hnos.

Leda. y Comercial La
Herradura Ltda., entre otras.

Fue distinguido como mejor
alumno de su promocion Juan
Carlos Ibinez Castro, de
automeotora Guillermo
Morales Ltda.

El curso se realizd gracias a
un acuerdo suscrito entra
Cavemn ¥ el DuocUC. El
programa, Gnico en el pais,
busca profesionalizar a los

Alumnas graduadaos del Diplomade en Gestién Comercial Automotriz

dictado por |a Escuela de Administracidn v Megocios de la sede

Antonio Varas del DuocUC.

El presidente de la Cimara,
Carlos Dumay Perlwitz, uno
de los principales precursores
del diplomado, destacs la
calidad académica del curso y
el esfuerzo de los
participantes. También sefald
la necesidad de “continuar
capacitando a los ejecutivos
hasta alcanzar el necesario
profesionalismao del sector
automotor”.



